Programa avanzado
de marketing en
proyectos digitales

Nivel de cualificacion profesional 3
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jAprenderas sobre Customer Experience, Inbound
Marketing, estrategias de ventas B2B y liderazgo de
equipos comerciales!

PRESENTACION Y DESCRIPCI(')N DEL CURSO

Con nuestro Programa Avanzado de Marketing en Proyectos Digitales, aprenderas a
gestionar equipos comerciales, disenar estrategias de ventas y potenciar el Inbound
Marketing con una vision 100% practica.

El marketing digital ya no es una opcidén, es una necesidad. Si quieres aprender cémo
captar clientes, mejorar su experiencia y convertir mas ventas en entornos digitales,
este programa es para ti. ¢ Listo para convertirte en un experto?

Pero... aqui no hablamos solo de teoria, ;eh? En este programa desarrollaras habilidades
practicas para aplicar en proyectos reales.

CODIGO CURSO: COMM30




PLAN DE ESTRUCTURA DE LOS CONTENIDOS:

MODULO 1-PROGRAMA AVANZADO DE MARKETING

o ontenidostael COMERCIAL EN PROYECTOS DIGITALES (150 HORAS)

CuUrso se corresponden
a los establecidos en

el programa formativo
asociado a la especialidad Estudio del Cliente Digital y los modelos de ventas en la era

formativa y responden digital.
al nivel de cualificacidn - Disefio de una estrategia de Ventas B2B.

Desarrollo de estrategias de venta en los nuevos

entornos.

Planificacion y Operaciones de venta.

Capacidad practica: Elaboracion de un plan de ventas dirigida
al cliente digital.

requerido.

Se organizan a través - Desarrollo de Inbound Marketing.

de epigrafes de facil
discriminacion, y
estan orientados al

Anadlisis de Funnel, objetivos y métricas clave.

Disefo de una estrategia Inbound.

Elaboracion de tu estrategia de contenidos y Posicionamiento.
cumplimiento de los - Andlisis de Leads Strategy.

objetivos y dimensionados, - Capacidad préactica: Desarrollo de estrategias de Inbound

. . Marketing.
segun la duracion de la arketing

accion formativa. Analisis de Customer Experience.

Anadlisis de Customer Experience.
Elaboracién de Estrategias de On Boarding.
Estudio de Customer Success.

Capacidad practica: Desarrollo de estrategias de mejora de la
experiencia de cliente.

Gestion del talento y uso de habilidades en la gestion

de equiposy liderazgo.

Analisis de los Roles del equipo de ventas.

Desarrollo de equipos comerciales especializados.

Estudio de Modelos de salarios e incentivos.

Desarrollo del Liderazgo y gestion de los equipos de ventas.

Capacidad practica: Uso de habilidades de gestion de equipos,
liderazgo y gestién del talento.

Desarrollo de competencias digitales para
profesionales

Analisis de los Roles del equipo de ventas

Diagnostico de Conocimientos y competencias digitales con
Smart Digital Model.

Contenido personalizado de Digital Mindset y Competencias
digitales segun el resultado de

SDM.
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Qué conseguiras con este curso?

Con este curso avanzado de marketing en proyectos digitales, te vas a convertir en un
profesional del marketing digital con habilidades estratégicas y operativas para liderar
proyectos en entornos digitales.

@ Disenaras estrategias de ventas B2B
@& Implementaras Inbound Marketing
@ Mejoraras la experiencia del cliente

@ Lideraras equipos comerciales con éxito

Dominaras las estrategias de venta en entornos digitales, disefiando
estrategias de ventas B2B, analizando el comportamiento del cliente
digital y optimizando cada etapa del embudo de conversion.

Aprenderas a potenciar el Inbound Marketing, conoceras las claves
para atraer, convertir y fidelizar clientes a través de estrategias de
contenido, automatizacion y analisis de datos.

Mejoraras la experiencia del cliente, descubriendo como optimizar
la interaccion, desde la captacion hasta la fidelizacion, aplicando
estrategias de Customer Experience y Customer Success.

Desarrollaras habilidades de liderazgo, gestion del talento y
motivacion para dirigir equipos de ventas en el entorno digital.
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